
卡特尔协议（垄断协议）

每个公司都必须制定自己的商业战略，独立于竞争对手、供应商、客户和任何利益相关者行事。
禁止竞争对手之间达成以限制自由竞争为目的或效果的任何协议或谅解。这可能包括以下协议：

❯ 设定价格或其他合同条件（例如保证、付款条款等）；

❯ 限制其他市场参与者参与竞争的自由（例如限制市场准入、开发或投资）；

❯ 分配客户、市场或采购资源。

协议采取何种形式并不重要，也并非一定要以书面形式或任何形式正式确定。即使是简单的口头信息交换也可以被认为是卡特尔协议。

✓ — 从独立的公开来源获取市场和/或竞争对手的信息

✓ — 讨论有关市场和/或竞争对手的一般公开信息

✗ — 与竞争对手就以下事项达成协议、讨论或交换敏感商业信息（简称“敏感信息”）：

❯ 价格、采购和买卖的条件和条款，包括回扣和折扣
❯ 利润率、利润和成本
❯ 市场份额
❯ 销售量
❯ 客户（名称、偿付能力、付款条款）
❯ 投标细节

✗ — 与竞争对手就给供应商或客户的价格或其他商业条件达成一致

✗ — 与竞争对手就支持或淘汰某一竞争对手达成一致

如何与竞争对手相处

可以做

不能做



✗ — 与竞争对手就不与特定供应商或客户做生意达成一致

✗ — 与竞争对手就分配销售、产品、地区、客户或供应商达成一致


